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LAGOS - BARLAVENTO VICENTINO

GABINETE ANDREAS MEYER — ARQUITECTURA E MEDICAO IMOBILIARIA

2002, o Gabinete

Andreas Meyer
proporciona os
mais variados
servicos
relacionados

Projectar, construir da

Alemanha

com arquitectura

e com o sector
imobiliario.
Formado em
engenharia e
arquitectura na
Alemanha, o
sécio-gerente é
uma das
opinides mais
avalizadas para
falar das
principais
diferencas de
método, entre

Portugal e o pais

para Portug

germanico.
Andreas Meyer é o sécio gerente do gabinete
O facto de possuir o conheci-  meiros em Portugal a utilizar a
mento de outros mercados €, para  visualizagio em trés dimensGes,
Andreas Meyer, uma mais-valia um procedimento j4 na altura ha-
competitiva, pois permite ao arqui-  bitual na Alemanha, mas pouco
tecto encontrar novas solucdes, bem  utilizado aqui. Depois a forma de
como servir de intermedidrio para  ver as coisas também § diferente,
investidores estrangeiros, principal-  ndo alinho na imagem do coitadi-
mente alemdes, com interesses, ac-  nho que nada consegue fazet, como
tuais ou futuros, em territorio naci- ~ aqui se usa muitas vezes, as coisas
onal. existem, é preciso fazer e faz-se, é
Radicado em Lagos, por ra-  preciso é mostrar competéncia”,
z0es pessoais, explicaum poucodas  explica o arquitecto.
diferencas que encontrou quando Os métodos burocréticos sio
chegou ao nosso Pais. “Fuidos pri- o principal problema para quem
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Um projecto em

fase inicial

Quando comecei
a trabalhar em
Portugal tive
dificuldades em
perceber quem
tinha a
autoridade. Um
projecto
adequado para
um concelho,
nao passa noutra
camara, ja
encontrei casos,
em que nao me
sabiam dizer
qual a lei que
estava em vigor,
tudo isto dificulta
e atrasa todos os
processos

chega a Portugal e pretende come-
car a trabalhar no campo da cons-
trugio. Quando se avanga para um
projecto, sio varias as entidades com
que se tem de contactar que, nio
raras vezes, interpretam de forma
livre a legislacdo em vigor. “Quan-
do comecei a trabalhar em Portu-
gal tive dificuldades em perceber
quem tinha a autoridade. Um pro-
jecto adequado para um concelho,
ndo passa noutra cAmara, j4 encon-
trei casos, em que nfo me sabiam
dizer qual a lei que estava em vi-
gor, tudo isto dificulta e atrasa to-
dos os processos”, desabafa
Andreas Meyer, tracando o parale-
lo com a Alemanha, “onde o Pais
estd dividido por zonas e para cada
uma existe um livro que contém
toda a legislagio necesséria, para
se construir qualquer tipo de edi-
ficio”.

Na coordenagdo de todos os
aspectos do gabinete ganha prepon-
derancia a ac¢do de Hélder Casta-
nho, desenhador do Gabinete, que
com ironia descreve assim os pro-
cedimentos: “por vezes, pedimos ao
cliente para vir connosco 3s insti-
tuigdes, para que perceba que da
nossa parte os prazos estdo a ser
cumpridos, mas que tudo esbarra
nas instituigdes piblicas”.

al

Os constantes atrasos, levam a
que, em alguns casos, os investido-
res optem por abandonar o projecto
inicial e rumem a outros mercados,
mais céleres em decisdes e execu-
¢des, como os cada vez mais atracti-
vos da América do Sul e do Norte
de Africa.

A complicagio legislativa em
que Portugal parece mergulhado, ¢
vivida por este Gabinete noutra ver-
tente. Dividido por dois ramos de
trabalho: a arquitectura e o sector
imobilidrio, os responsdveis por esta
empresa viram, recentemente, uma
lei ser aprovada que os impede de
fornecerem estes dois servigos no
mesmo gabinete. Confuso? Andreas
Meyer, responde aténito, “ndo se
compreende como é que quando
abri 0 Gabinete estdvamos de acor-
do com a lei, agora sai uma nova
legislagdo com efeitos retroactivos,
que nos impede de trabalhar em
simultineo com estas duas verten-
tes”, j4 Hélder Castanho, num tom
mais corrosivo, defende a seguinte
solugdo, “temos de pdr uma pare-
de a dividir o escritério, dessa for-
ma ficamos com dois espagos, um
para a arquitectura e outro como
imobilidria. Assim ji ficamos de
acordo com a lei”.

Métodos de trabalho

O gabinete Andreas Meyer
proporciona todos os servigos re-
lacionados com arquitectura e me-
dia¢do imobiliria, acompanhando
o cliente durante todo o processo,
de construgio ou de aquisigio.

Com servicos prestados em
todo o Pais, descrevemos de for-
ma elementar o modus aperandi do
gabinete de arquitectura Andreas
Meyer. Definir o que € pretendi-
do, é sempre o primeiro passo, de-
limitar orcamentos, prazos e que
tipos de servigos sio pretendidos
pelo cliente. De seguida procede a
uma andlise dos planos prelimina-
res onde se aborda as autoridades
locais, se verifica a executabilidade
das ideias e onde sdo elaborados
projectos alternativos ao original.
Apbs esta fase comega-se a traba-
lhar no design final, calculando to-
dos os aspectos e preparando a ac-
cdo de técnicos especializados em
outras 4reas, relacionadas com a
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execugdo do projecto. A etapa se-
guinte, talvez a mais fastidiosa e
intrincada de todo o processo, pas-
sa pela preparagio de toda a docu-
mentagao e consequente aprovagao
junto das entidades publicas envol-
vidas. No roteiro dos trabalhos le-
vados a cabo segue-se a avaliagio de
todo o processo, onde se faz o mo-
delo do projecto a escala de 1:50,
com todas as informagdes graficas
para serem disponibilizadas aos exe-
cutantes da obra. Depois prepara-
se e assina-se todos os contratos de
trabalho. Comegada a construgio,
toda a execugio é acompanhada pe-
los profissionais do Gabinete
Andreas Meyer, tendo em atencdo
a todos os aspectos, com especial
énfase para aqueles que sejam pas-
stveis de prolongar a obra, além do
prazo previamente estipulado.

Mercado de Lagos

A nacionalidade alema de
Andreas Meyer permite uma mai-
or facilidade de aproximagio ao
mercado germanico, “nos tiltimos
anos comecamos a colaborar de
forma mais intensa com empre-
sas alemds, que apostam ou pre-
tendem investir no mercado por-
tugués. Nestas situagdes acompa-
nhamos todo o processo desde os
estudos de viabilidade, até toda a
execugdo dos projectos”, delinea
o entrevistado. O facto de ser co-
nhecedor da realidade portuguesa

Gostava de
funcionar como
uma porta para
alemaes e
portugueses, se
uns investem
aqui, também é
importante que
os portugueses
comecem a
investir na
Alemanha

LAGOS - BARLAVENTO VICENTINO

e alemd permite um aproximar das
duas culturas, “gostava de funci-
onar como umaports para alemées
e portugueses, se uns investem
aqui, também é importante que os
portugueses comecem a investir
na Alemanha”.

A zona do Algarve é, cada vez
mais, uma zona de atracgdo para o
investimento estrangeiro, com reco-
nhece o interlocutor, “temos conhe-
cimento de vérias empresas que
pretendem investir aqui”. Dai que,
naturalmente, esta seja uma das ver-
tentes em que a empresa mais cola-
bora. O acompanhamento prestado
ao cliente € total, uma situagdo ain-
da pouco usual no mercado portu-
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Andreas Meyer espera continuar a ver o crescimento do seu negécio

gués, onde os gabinetes de arqui-
tectura, por norma, apenas se envol-
vem na concepgio do projecto.

No entanto, o cariz dos inves-
timentos realizados tem vindoa evo-
luir nos ltimos tempos, a0 invés da
tradicional edificagio de empreen-
dimentos turfsticos, como hotéis ou
apartamentos de aluguer, existe um
crescimento acentuado na constru-
¢do de habitacdes permanentes. Fista
situagdo é notada com maior inci-
déncia na regido de Lagos que, ac-
tualmente, apenas tem um hotel a
funcionar. Este é cada vez mais um
mercado residencial.

Obra de maior importincia
na cidade lacobrigense, a remode-

lagio do centro histérico merece o
aplauso e conta com a contribui-
¢o deste arquitecto, que conside-
ra que se estd a fazer um esforco
sério e credivel na recuperago das
zonas de maior valor turfstico e his-
tdrico, desta cidade, outrora nome

de suma importancia do reino do
Algarve.

Em jeito de conclusio,
Andreas Meyer projecta desta for-
ma o futuro: “A empresa estd a
Crescer, espero que nos préximos
anos continue a ser assim”.

SATURAGAQ DO MERCADO -
NOVAS SOLUGOES

O excesso de endividamento dos portugueses, a
estagnacio do mercado imobilidrio e a crise econémi-
ca, que se sente um pouco por toda a parte, leva a
busca de novas solucdes por parte dos empresarios.
Como explica o entrevistado: “As familias portuguesas
ndo possuem mais capital para investir em habitagdo,
daf que seja necessdrio apostar em novas solugdes,
como os produtos Kampa, que estamos a tentar
colocar no mercado e que, na minha opinido, tém tudo
para ser um sucesso”.

Marca centendria do mercado germanico, a Kampa é
uma empresa especializada na construcdo de habita-
¢oes pré-fabricadas. O gabinete Andreas Meyer é o
parceiro escolhido para implementar a marca em
Portugal. “Nesta primeira fase procuramos perceber
qual o grau de aceitagdo do mercado portugués aos
produtos Kampa”, desenvolve.

As principais vantagens associadas as habitagoes
projectadas pela Kampa estdo relacionadas com o
tempo de execugdo, ao fim de trés meses a casa estd
pronta a habitar, aos custos de manutencdo, pois existe
um aproveitamento de espaco mais efectivo, que
permite baixar os gastos com, por exemplo, equipa-
mentos de aquecimento.

O design das construgdes é outras das mais-valias
deste produto, pois apesar de existirem modelos pré-
definidos, a variedade permite encontrar em todos os
casos a solugdo mais adequada a cada local. O que
permite optar por um estilo arquitecténico similar com
a construcio de cada pafs. O como refere o slogan
promocional da marca: Charme mediterrinico, com
qualidade alema.



